DERS BiLGi FORMU

DERSIN ADI

PERAKENDECILIK

DERSIN SINIFI

10. Sinif

DERSIN SURESI

Haftalik 3 Ders Saati

DERSIN AMACI

Bu derste Ogrenciye; is saghgr ve guvenligi tedbirleri dogrultusunda
perakendecilik sektori ile ilgili islemlerin bilgi ve becerilerinin
kazandirilmasi amaglanmaktadir.

DERSIN OGRENME
KAZANIMLARI

Toptan ticareti agiklar.

Perakende ticareti agiklar.

Sektdrln pazar arastirmasini yapar.

Bagimsiz perakendecilik islemlerini agiklar.

Bolimlu ve ¢ok katli magaza sistemi islemlerini agiklar.

Franchise magaza islemlerini agiklar.

N o g M w DR

Zincir magazacilik islemlerini agiklar.

EGITIM-OGRETIM

Ortam: Sinif

ORTAM VE Donanim: Etkilesimli tahta/projeksiyon, bilgisayar, yazici/tarayici, gorsel
DONANIMI materyaller, ders igerigine iliskin kaynak kitaplar, basili materyaller.

Bu derste; 6grencinin biligsel alana ait performansi degerlendirilirken agik
. uclu, coktan secmeli, dogru yanlis, eslestirme, kisa cevapli sorulardan
OLGME VE uygun goérulen Olgme araci kullanilabilir. Bunun yani sira, 6gdrencinin

DEGERLENDIRME

edinmis oldugu bilgi ve becerileri ortaya koyduklar g¢alismalari
degerlendirmek icin, kontrol listesi, derecelendirme 6lgegi kullanilabilir.

: B?R(i;nﬁ ESMEE KsA/f\An’\lsllM DERS SAATI ORAN (%)
ISR ALY Sektorler Arasi
TABLOSU Ozellikler 3 36 36/108*100=33
Perakendecilik 4 72 72/108*100=67
Sektori
UOIEEALY 7 108 100




OGRENME BIiRIMi

KONULAR

OGRENME BIiRIMi KAZANIMLARI ve
KAZANIM AGIKLAMALARI

SEKTORLER ARASI
OZELLIKLER

1-TOPTANCILIK

1.1. Toptan ticaretin tanimi,
tarihgesi ve kapsami

1.2. Toptanciligin fonksiyonlari
1.3. Toptanci gesitleri

1.4. Toptanciligin ekonomiye
etkileri

1.5. Toptancilikta dagitim
kanallari ve gesitleri

2 - PERAKENDECILIK

2.1. Perakendeciligin tanimi
2.2. Perakende s6zIigu

2.3. Perakendeciligin tarihgesi
2.4. Perakendeciligin 6nemi
2.5. Perakendeci kurumlar
2.6. Perakendecilikte
basarisizligin nedenleri

2.7. Perakendecilik yonetim
kurallari

2.8. Perakendecilikte
orglitlenme

2.9. Perakendecilikte pazarlama
cesitleri

2.10. Batunlesik pazarlama
iletisimi

3- TOPTANCI VE
PERAKENDECI PAZARLAR
3.1. Toptancinin pazarlama
kararlari

3.2. Toptancinin pazarlama bilgi
sistemi

3.3. Pazarlama arastirmasi
3.4. Pazarlama arastirma sureci

1-Toptan ticaret iglemlerini yapar.
e Toptan ticaret kavramini agiklar.
e Toptan ticaretin 6nemini acgiklar.
e Toptan ticaretin fonksiyonlarini agiklar.
e Toptanciligin gesitlerini listeler.
e Toptanciligin ekonomiye etkilerinin analizini yapar.
e Toptanciigin dagitim kanalinda firmalarin rollerini
aciklar.
e Toptancilarin dagitim planini agiklar.
o Dagitim plani hazirlarken dikkat edilecek ilkeleri agiklar.
e Dagitimda kullanilan teknolojileri agiklar.
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Perakende ticaret iglemlerini yapar.

e Perakendecilik kavramini agiklar.

e Perakendecilik mesleki terimlerini listeler.

e Perakendeciligin Glke ekonomisi agisindan énemini
aciklar.

o Perakendeci isletmeleri siralar.

e Perakendecilikte basarisizligin nedenlerini agiklar.

o Perakendecilikte organizasyon semasi sistemini agiklar.

e Perakendecilikte basarili olmanin kurallarini siralar.

o Perakendecilikte pazarlama cesitleri siralar.

o Butunlesik pazarlama iletisimini tanimlar.
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Sektoriin pazar aragtirmasi islemlerini yapar.

e Toptanci ve perakendeci pazarlarini karsilastirir.

e Uretici, Toptanci ve Perakendeci arasindaki iligkiyi
aciklar.

e Pazarlama arastirmasi yontemlerini listeler.

e Pazar arastirmasi sonug raporu hazirlama ilkelerini

listeler.

PERAKENDECILIK
SEKTORU

1-BAGIMSIZ
PERAKENDECILER

1.1. Bagimsiz perakendecilerin
tanimi

1.2. Calisma kosullari

1.3. Teslim hizmetleri

1.4. Acente ve bayiler

2-BOLUMLU VE GOK KATLI
MAGAZALAR

2.1. BélUimla ve ¢ok kath
magaza tanimi

2.2. BélUumla ve ¢ok katl
magazacilik sistemi

2.3.Kbése magazalar

2.4. Begenmelik magazalar
2.5. indirim magazalari

2.6. indirimli marka merkezleri
2.7. Bélumlu ve ¢ok katli
magazaciligin amaglari

1- Bagimsiz perakendecilik iglemlerini aciklar.
e Bagimsiz perakendeciyi agiklar.
e Bagimsiz perakendecilerin ¢alisma kosullarini siralar.
e Bagimsiz perakendecilerin teslimat islemlerini aciklar.
e Acente ve bayilerin iglemlerini siralar.

2- Bolumlu ve ¢ok katli magaza sistemi iglemlerinin
ne oldugunun arastirmasini yapar.
e Bolumla ve ¢ok kath magazacilik kavramini agiklar.
Boluimlu ve ¢ok katli magazacilik sisteminin 6zelliklerini
aciklar.
e Kdse magazalar kavramini agiklar.
Begenmelik magazalar kavramini acgiklar.
indirimli magazalar tanitir.
indirimli marka merkezlerini tanitir.
B&lUmlU ve ¢ok katli magazaciligin amagclarini siralar.

3- Franchise magaza iglemlerini agiklar.
e Bayilik (Frachising)’i agiklar.
e Bayilik (Franchising) sisteminin avantajlarini listeler.




3-FRANCHISING e Bayilik (Franchising) satiglarda dikkat edilmesi gereken
3.1 Franchising Nedir? noktalar! siralar.

3.2. Franchising Trleri e Franchising (Lisans) sdzlegmesini agiklar.

3.3. Sistemin Uygulama 4- Zincir magazacilik islemlerini agiklar.

Asamalari e Zincir magazacilik sistemini agiklar

3.4. Sistemde Dikkat Edilmesi L > . . ’

Gereken Noktalar Zincir magazacihgin avantajlarini siralar.

Zincir magazaciligin kullanildigi alanlari listeler.
4-ZINCIR MAGAZALAR o Faaliyet alanina gore zincir magazacilik turlerini listeler.
4.1. Zincir Magazaciligin Tanimi | e Alisveris merkezi calisma esaslarini agiklar.

4.2. Zincir Magazacilikta
Yonetimin Gorevleri

4.3. Zincir Magazacilikta
Siipermarketler

4.4. Alisveris Merkezleri (Avm)

UYGULAMA FAALIYETLERI/TEMRINLER

Toptan ticaret tarleri ile ilgili sunum hazirlar.

Toptan ticaretin fonksiyonlari ile ilgili sunum hazirlar.

Uriiniin ézelligine gore dagitim yapar.

Dagitim sirasinda ortaya gikan sorunlari ¢ézer.

Dagitimda teknolojik arag ve geregleri kullanir.

Perakende ticaret faaliyetlerini agiklayan sunum hazirlar.

isletme 6zelligine gére perakende magaza organizasyon semasi plani gikartir.
Toptan ve perakende sektori arasindaki baglanti akis semasini olusturur.
Pazar arastirmasi yapar.

10. Pazar arastirmasi ile ilgili poster afis hazirlar.

11. Pazar arastirmasi sonug raporu hazirlar.

12. Bélumld ve ¢ok kath magazalarda satis islemleri planlamasi yapar.

13. Bolumlu ve c¢ok katli magazalarda satis islemlerinin nasil yapildigini goésteren bir sunum
hazirlar.

SEKTORLER ARASI
OZELLIKLER

CoNOOA~AWNE

Bagimsiz perakende satig islem semasi hazirlar.

Bagimsiz perakendecilik teslimat iglemlerini gésteren sunum hazirlar.
Franchising isletmelerde satis planlamasini gésteren sunum yapar.
Lisans s6zlesmesi prosediiriine uygun hareket eder.

Zincir magazacilik satis iglemlerinin planlamasini yapar.

Zincir magazacilikta sipermarket faaliyetlerini gdsteren sema hazirlar.
AVM - zincir magaza baglantisini gésteren tablo hazirlar.

PERAKENDECILIK
SEKTORU

Nogakrwbdr

DERSIN UYGULANMASINA iLiSKIN AGIKLAMALAR

 Ogrencilerin arag ve geregleri is saghgi ve givenligi kurallarina uygun kullanmalarina yonelik agiklamalar yapiimalidir.

e ZUmre dgretmenler kurulu temrinlerden okulun fiziki sartlarina, atdlye ve 6grenci sayilarina ve seviyelerine gére uygun
olanlari segerek uygulayacaktir. Temrinler mutlaka tamamlanacaktir.

o Bu derste dgrencilere yaptigi ¢alismalara sinif arkadaslarina sunmasina firsat verilerek iletisim becerilerinin gelismesi
saglaniimaldir.

¢ Anlatimdan ve Ornek galismalardan sonra, dersin 6grenme kazanimlarinin 6grencide pekistiriimesi amaciyla birden fazla
uygulama faaliyeti yapilmahdir.

e Bu dersin iglenisi sirasinda merakli ve arastirmaci olma, dirust ve guvenilir olma, birlikte ¢alisma musteri haklarini
koruma, guler yuzli olma, deger, tutum ve davraniglari 6n plana gikaran etkinliklere yer verilmelidir. Bu etkinliklerde soru-
cevap, anlatim, arastirma, beyin firtinasi, sunum yapma gibi ydntem ve teknikler kullanilabilir.

« Ogrencilerin perakende ticaret faaliyeti gerceklestiren isletme incelemelerini saglayarak sinifta sunum yaptiriniz.

 Ogrencilerin toptan ve perakende ticaret faaliyeti yapan isletmeleri kargilastirmalarini saglayiniz.

 Ogrencilerin Turk Ticaret Kanunu incelemelerini sadlayiniz.

« Ogrencilerin perakende ticaret faaliyeti yiriiten zincir igletme incelemelerini sadlayarak sinifta sunum yaptiriniz.

« Ogrencilerin franchise isletme incelemelerini saglayarak sinifta sunum yaptiriniz.

e Ogrencilerin bélimli ve cok katli isletme incelemelerini sadlayarak sinifta sunum yaptiriniz.







